Ваше дело № 12 от 31 марта 2008 года

Спрос на деньги растет
Почему предприниматели активно обращаются в кредитные кооперативы

В последнее время на Алтае набира​ет обороты развитие такой достаточ​но новой отрасли, как кредитная ко​операция. Растет число пайщиков, увеличиваются активы, сектор актив​но выходит в районы края. О том, какие факторы благоприятствуют подъему, рассказывает Валерий КА​САТКИН, исполнительный директор Ассоциации кредитных союзов Алтая (АКСА) и председатель совета Лиги кредитных союзов России.
· Валерий Александрович, какую роль в развитии отрасли играет про​фильная ассоциация?

· В Алтайском крае действует бо​лее 100 кредитных кооперативов, и 39 из них входит в профильное объеди​нение - Ассоциацию кредитных со​юзов Алтая. Ассоциация проводит ре​гулярный мониторинг и координацию работы кооперативов, существует фонд развития кредитных кооперати​вов. Много внимания уделяем про​фессиональной подготовке специа​листов кредитных кооперативов. Та​ким образом, комплексная работа существенно укрепляет позиции от​расли на рынке кредитования.
· Как можно оценить надежность кредитного кооператива?
· Преимущество такой органи​зации в том, что политику опреде​ляют сами пайщики, а значит, на​дежность зависит прежде всего от них. Кроме того, каждый пайщик может не только следить за веде​нием дел в кооперативе, но и уча​ствовать в управлении кооперати​вом через собрания, работу выбор​ных органов. Немаловажно и то, что система кредитования предпо​лагает в основном поручительство, а это - самая надежная поддерж​ка. Поэтому процент невозврата в кредитных союзах невелик.

· В кооперативах заявляют став​ки, существенно превышающие бан​ковские. Чем это обусловлено?
· Наши ресурсы дороже: мы при​нимаем личные сбережения по боль​шим процентам. Таким образом, наши деньги дороже, чем в ряде бан​ков. Кроме того, это связано со срав​нительно  небольшим оборотомсредств. Но стоит сказать, что ставки постепенно снижаются - по мере уве​личения активов.

· Не так давно кредитная коопе​рация декларировалась как инстру​мент микрокредитования предприни​мателей. По мере упрощения банков​ской системы в этом направлении доля бизнеса в ваших структурах из​менилась?
· Если говорить о пайщиках, то предпринимателей здесь не много. Зато порядка 2/3 займов выдается именно представителям малого биз​неса. У них спрос на деньги только увеличивается, растут суммы займов. Особенно очевидна динамика в рай​онах края, где предприниматели не имеют простого доступа к банков​ским продуктам. Кроме того, если предприниматель является членом кооператива и имеет хорошую кре​дитную историю, он может получить требуемую сумму в течение дня. Ну, и несколько дольше идет процедура, если бизнесмен не входит в коопера​тив. Так или иначе, мы видим здесь хорошую динамику.

